
Jesteśmy Andre Abrasive Articles – 
polska firma rodzinna, która projektuje, 
produkuje i dostarcza szeroki asortyment 
narzędzi ściernych.
Poszukujemy osoby do działu sprzedaży, 
która chce rozpocząć swoją przygodę lub 
przyspieszyć jej rozwój w świecie handlu.

	• Chcesz pracować w sprzedaży  
i masz dużo pomysłów? 

	• Lubisz kontakt z ludźmi i interesujesz  
się analizą konkurencji? 

	• Negocjacje i prowadzenie rozmów to Twoje pasje, 
a wielkie korporacje to nie Twoja bajka? 

Szukamy osoby, która potrafi  
przekuć rozmowę w relację, a relację 

w dobrą współpracę.  

Kogoś, kto lubi spotykać się z ludźmi, dobrze 
czuje się w terenie i ma naturalny talent do 
otwierania „biznesowych drzwi”.
Jeśli któreś z powyższych zdań dotyczy Ciebie, 
aplikuj na:

Żeby telefon nigdy nie był  
„tylko telefonem” 

Żeby klienci czuli, że rozmawiają  
z kimś, kto naprawdę słucha 

Żeby nasi klienci wiedzieli,  
co mamy najlepszego 

Żeby rozmowy kończyły się 
uściskiem dłoni 

Żeby liczby rosły, a satysfakcja 
razem z nimi 

Za co będziesz odpowiedzialna/y na tym stanowisku?

Czego od Ciebie oczekujemy? 
	» doświadczenia na podobnym stanowisku w branży ściernej,  

narzędziowej lub przemysłowej

	» łatwości w nawiązywaniu i podtrzymywaniu kontaktów biznesowych

	» umiejętności negocjacyjnych

	» wytrwałości oraz konsekwencji w działaniu

	» zaangażowania, sumienności i kreatywności

	» gotowości do odbywania podróży służbowych

	» znajomości pakietu MS Office

	» prawa jazdy kat. B

Czekają na Ciebie:
	» stabilne i długotrwałe zatrudnienie na podstawie umowy o pracę,

	» atrakcyjne premie uzależnione od wyników sprzedażowych,

	» atrakcyjny pakiet socjalny (prywatna opieka medyczna Lux Med, świadczenia  
z Zakładowego Funduszu Świadczeń Socjalnych, grupowe ubezpieczenie na życie 
opłacane przez Pracodawcę, karta Multisport współfinansowana przez Pracodawcę),

	» nagrody pieniężne za pomysły i usprawnienia – Program Sugestii,

	» bezpieczne i komfortowe warunki pracy,

	» przyjazna atmosfera pracy,

	» możliwość szkoleń i rozwoju w strukturach firmy,

	» parking dla pracowników,

	» wyjazdy integracyjne, pikniki rodzinne, wspólna Wigilia. 

PRZEDSTAWICIEL 
HANDLOWY 
Region centralnej Polski

Dołącz do nas jako:

praca@andre.com.pl

Prosimy załączyć oświadczenie o wyrażeniu zgody na przetwarzanie danych osobowych: „Wyrażam zgodę na przetwarzanie 
moich ww. danych osobowych dla potrzeb rekrutacji do działu handlowego przez Andre Abrasive Articles Sp. z o.o., Sp. k."  
Wyrażam zgodę na przetwarzanie moich ww. danych osobowych dla potrzeb przyszłych procesów rekrutacji przez Andre 
Abrasive Articles Sp. z o.o., Sp. k.”
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Żeby być zawsze o krok  
przed konkurencją 

Żeby baza klientów  
systematycznie rosła 

Żeby klient zawsze czuł, że ma 
fachowca po swojej stronie

A wszystko po to...

Żebyśmy razem mogli  
świętować sukcesy!


